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250 Gaste, darunter funf Versicherungsvorstande, in neuen
Raumen in Munster begrufit
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Die Hausmesse in den Raumen def» urat anlasslich des 20- © Akkurat 3 rvic C a 3
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jahrigen Jubilaums findet groBen Ank ang.

Mit einer eintagigen Hausmesse hat die Akkurat Financial Service GmbH ihren
Partnern und den Versicherern eine Plattform fiir Produktvorstellungen und
fachlichen Austausch in lockerer Atmosphare geboten. Dabei stellte sie auch ihre
neuen modern ausgestatteten, lichtdurchfluteten Raumlichkeiten in der ehemaligen
Oberpostdirektion in Miinster vor. Anlass war das 20-jahrige Bestehen des
Verbundunternehmens.

Rund 250 Gaste waren gekommen, um mit der GeschaftsfiUhrung und dem Team der Akkurat das
Jubildum zu feiern. Sie zeigten sich beeindruckt von dem Ambiente in dem historischen und
denkmalgeschitzten Gebaude im Mauritzviertel. Die Bliros, Besprechungsraume und
Loungebereiche erstrecken sich Uber drei Etagen, umfassen mehr als 2000 Quadratmeter und
sind stilvoll und zugleich funktional gestaltet. Die Vertreterinnen und Vertreter der
Maklerunternehmen nutzten die Gelegenheit zur Besichtigung, aber vor allem auch zum
Austausch untereinander sowie mit dem Team der Akkurat. Zudem informierten sie sich bei den
Produktgebern Gber neue Angebote.

»Dass sich so viele Partner und auch Versicherungsvorstande Zeit genommen haben und unserer
Einladung gefolgt sind, haben wir als Zeichen der Wertschatzung wahrgenommen*“, betont
Geschaftsfuhrer Timo Dorr. Es sei der Beleg fur das gute und vertrauensvolle Miteinander. Das
zeigten auch die vielen lebhaften Gesprache. Auch Alexander Breuckmann, ebenfalls
Geschaftsfuhrer der Akkurat, blickt mit Freude auf diesen besonderen Tag: ,Fir uns war es schén,
zu splren, mit wie viel Herzlichkeit unsere Gaste uns beglickwinscht haben und wie familiar die
Atmosphare war.”
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Versicherungsvorstande weitgehend einig:
Digitalisierung und persoénliche Beratung gehen Hand in Hand

Einen der Hohepunkte des Tages bildete eine hochkaratig besetzte Podiumsdiskussion, an der
sich funf Vorstandsmitglieder namhafter Versicherungen beteiligt haben: Frank Kettnaker,
Vorstand der ALH Gruppe (Alte Leipziger-Hallesche); Kai Kuklinski, Vorstand und Aufsichtsrat im
AXA Konzern; Markus Drews, CEO Canada Life; Thomas Luer, Vorstand HDI Lebensversicherung
AG sowie Dietmar Blasing, Vorstandssprecher der Volkswohl Bund Versicherungen.

Alexander Breuckmann moderierte die illustre Runde und bat gleich zu Beginn um Statements
zum Maklervertrieb. ,,Die Maklerei ist der Kdnigsweg und eine Art Verbraucherschutz in sich,”
fasste Dietmar Blasing die einhellige Meinung zusammen. Auch beim Thema Digitalisierung
herrschte weitgehend Einigkeit und die Vorstande sparten dabei nicht mit Lob. Angesichts der
komplexer werdenden Produktlandschaft musse Digitalisierung vor allem den Maklern dienen.
Die Akkurat boéte ihren Partnern die Rahmenbedingungen, die ihnen mehr Zeit fir die Beratung
ihrer Kunden liel3e.
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Alle Gesprachsteilnehmer halten die Digitalisierung in der Branche fir wichtig und wissen
zugleich, dass noch viel zu tun ist. Denn ,Digitalisierung ist kein Selbstzweck", so Frank
Kettnaker. Im Mittelpunkt misse immer die Frage stehen, wem sie dienen soll. ,,Es geht darum,
administrative Hurden abzubauen und vor allem die Kunden mitzunehmen.” Kai Kuklinski schaut
dabei insbesondere auf die junge Generation, die auf digitalen Wegen zu erreichen sei: ,Die
Branche hat die Kapazitaten und den Willen. Wir investieren jahrlich einen dreistelligen
Millionenbetrag in die Digitalisierung.” Auch Thomas LUer gab zu bedenken, dass , die junge
Generation bislang erlebt hat, dass es immer bergauf geht und sie denkt eher kurzfristig. Sparen
und Vorsorgen sind langfristige Themen, die wir den jungen Menschen naherbringen muissen.”
Markus Drews pladierte fur die Onlineberatung, ohne sie zu idealisieren: ,Ich bin Uberzeugt,
Roboter sind gut geeignet, um anzuteasern. Wenn es aber um Vertrage geht, die 30 oder 40
Jahre und langer Bestand haben, braucht es die persénliche Beratung.”

Nachhaltigkeit: groBe Chance fur die Versicherungsbranche

Uber Alexander Breuckmanns Frage, inwieweit das Thema Nachhaltigkeit als Vertriebsansatz zu
sehen sei, wurde lebhaft diskutiert. Die Gesprachspartner zeigten sich teils besorgt, teils
zuversichtlich. Konsens herrschte dariber, dass der Gesetzgeber gefordert sei, mehr Klarheit zu
schaffen. ,Nachhaltigkeit ist ein wichtiges Thema und eine gesamtgesellschaftliche Aufgabe. Es
muss aber moglich sein, kleine Schritte in Richtung Nachhaltigkeit gehen zu dirfen, ohne, dass
Verbraucherschitzer einem gleich Greenwashing unterstellen. Manches geht nicht von heute auf
morgen”“, betonte Dietmar Blasing. Zugleich ,stellt Nachhaltigkeit eine groBe Chance flr die
Finanz- und Versicherungsbranche dar. Uber die Taxonomie wird in Deutschland und in der EU
viel passieren und der Gesetzgeber hat verstanden, dass wir mitsteuern kénnen“, so Kai
Kuklinski.
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Unsicherheiten mit Dienstleistung begegnen

Auch die aktuellen und kiinftigen Herausforderungen wurden diskutiert. Die Corona-Pandemie
habe keine negativen Auswirkungen auf die Branche gehabt, habe sie aber auch nicht zum
Krisengewinner gemacht. Der Digitalisierung habe sie allerdings einen Schub gegeben.
Breuckmann verwies auch auf die Auswirkungen des Ukraine-Krieges und die damit verbundenen
Herausforderungen fur Makler und Kunden: ,Was sage ich den Kunden, wenn sie angesichts
hoher Energiekosten und allgemeiner Teuerungsrate kein Geld fur die Altersvorsorge ausgeben
wollen?” Genau darin liege eine groBe Chance, so Blasing. ,,Im Vordergrund sollte nicht der
Produktverkauf stehen, sondern die Dienstleistung.” Es gelte, gemeinsam zu schauen und den
Kunden individuell zu beraten, welche Losung bei seiner Budgetgrenze machbar sei. Frank
Kettnaker stimmte dem zu und erganzte, dass gerade in Zeiten hoher Unsicherheiten die
Digitalisierung genutzt werden musse. ,Nicht, um zu verkaufen, sondern, um seitens der
Versicherer kurz und sachlich zu informieren.” Im nachsten Schritt gehe es um die individuell
zugeschnittene, persénliche Beratung durch den Makler.

*Bildunterschrift: Alexander Breuckmann, Geschaftsfuhrer der Akkurat Financial Service GmbH
(3. v.l.) moderiert die Podiumsdiskussion. Die Teilnehmer (v. I.): Dietmar Blasing
(Vorstandssprecher der Volkswohl Bund Versicherungen), Thomas Luer (Vorstand HDI
Lebensversicherung AG), Frank Kettnaker (Vorstand der ALH Gruppe - Alte Leipziger-Hallesche),
Kai Kuklinski (Vorstand und Aufsichtsrat im AXA Konzern) und Markus Drews (CEO Canada Life).

Seite 4 von 5


https://www.assekuranz-info-portal.de/

"- www.assekuranz-info-portal.de

Assekuranz
k INFO-PORTAL 26.08.2022

Bildunterschrift s.u.* © Akkurat Financial Service GmbH

Das Konzept der Akkurat ist aufgegangen

Auch Thomas Meyer, der Grinder der Akkurat, kam an diesem Tag zu Wort. Im Interview erzahlte
er, humorvoll und gespickt mit einigen Anekdoten, von den Anfangen im Jahr 2002. ,Korrekt,
zuverlassig, verbindlich, ehrlich - mit diesen Attributen bin ich vor 20 Jahren angetreten und
daraus resultiert der Name Akkurat.” Meyer ging es von Beginn an um Qualitat statt Quantitat
und darum, die Verbundpartner in ihrer Selbststandigkeit zu starken. Das Unternehmenskonzept
Uberzeugt - damals wie heute. Wie gut die Unternehmensnachfolge mit Mitarbeitern aus dem
eigenen Hause gelungen ist, zeigen die langjahrigen Beziehungen zu den Produktgebern und den
Verbundpartnern und das drickt sich in den Zahlen aus. Mit inzwischen 190 angeschlossenen
Partnerunternehmen gehort die Akkurat zu den gréBten Verblinden fur Versicherungs- und
Finanzmakler und verzeichnet einen der héchsten Pro-Kopf-Umsatze. ,,Ein Grund, das gemeinsam
Erreichte zu feiern”, meinen die heutigen Geschaftsfuhrer Dérr und Breuckmann. Und so endete
die Jubildumsveranstaltung mit einem groBen Barbecue und Beachatmosphare in einer
Minsteraner Outdoorlocation.

*Bildunterschrift: FUnf Vorstande namhafter Versicherer zu Gast bei der Akkurat Financial Service
GmbH in Minster: v. I.: Dietmar Blasing (Vorstandssprecher der Volkswohl Bund Versicherungen),
Frank Kettnaker (Vorstand der ALH Gruppe - Alte Leipziger-Hallesche), Alexander Breuckmann
(Geschaftsfuhrer Akkurat), Kai Kuklinski (Vorstand und Aufsichtsrat im AXA Konzern), Timo Dorr
(Geschaftsflhrer Akkurat), Thomas Lier (Vorstand HDI Lebensversicherung AG), Markus Drews
(CEO Canada Life).

Seite 5von 5


https://www.assekuranz-info-portal.de/

	250 Gäste, darunter fünf Versicherungsvorstände, in neuen Räumen in Münster begrüßt

