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Das Sales-Team vergrofSert sich: Marcel Hennighausen-Rol3berg
neuer Senior Key Account Manager bei PROCHECK24

Marcel Hennighausen-RoRberg © PROCHECK24

Seit 01.01.2022 unterstitzt der geburtige Hamburger Marcel Hennighausen-RoBBberg
(32) das Team von Daniel Hering, Geschaftsfihrer von PROCHECK24. Als Senior Key
Account Manager iibernimmt Herr Hennighausen-RoBBberg u.a. die partnerschaftliche
Betreuung von GroBkooperationen. Schwerpunkte seiner Arbeit stellen dabei die
technischen Integrationen dar, die auf die Prozess- und Vertriebsunterstutzung
abzielen.

GrofBe Freude uber den Neuzugang mit jahrelanger Vertriebserfahrung

+Wir freuen uns, mit Marcel Hennighausen-RoBberg einen sehr kompetenten und erfahrenen
Mitarbeiter gewonnen zu haben. Mit seiner langjahrigen Expertise im Vertrieb stellt er fir
PROCHECK24 einen groflen Mehrwert dar“, so Daniel Hering.

Marcel Hennighausen-RoBBberg ist gelernter Bankkaufmann mit einem abgeschlossenen BWL-
Studium. Wahrend seiner Zeit bei finanzcheckPRO war er u.a. fur den Bereich und die
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Weiterentwicklung des Key Account Managements zustandig und konnte in dieser Zeit wertvolle
Berufserfahrung sammeln. 2021 wechselte Hennighausen-RoBberg zur GEV Grundeigentimer
Versicherung VvaG. Dort lagen seine Schwerpunkte auf dem Vertriebsausbau und der
technischen Integrationen in Vergleichsrechnern.

Spannende Aufgaben warten auf den Senior Key Account Manager

Uber seine nachste berufliche Herausforderung bei PROCHECK24 sagt Marcel Hennighausen-
RoBBberg: "Ich freue mich zum einen auf die Zusammenarbeit mit dem gesamten PROCHECK24
Team, das stets eine wirklich gute Leistung erbringt. Zum anderen aber auch auf all die
spannenden Aufgaben, die auf mich warten. Hier sehe ich z.B. vielfaltige Méglichkeiten, die
Spitzenposition von PROCHECK24 im B2B-Ratenkreditmarkt auszubauen und meine
Vertriebsexpertise an unsere Partner weiterzugeben.”

Dabei sieht sich Marcel-Hennighausen-RoRberg als eine Art verlangerter Vertriebsarm:
~PROCHECK24 bietet seinen Partnern einen hervorragenden Service. Fir mich ist es daher
wichtig, sie bei der Weiterentwicklung ihrer Vertriebsaktivitaten personlich zu unterstitzen. In
gemeinsamen Workshops erstellen wir passgenaue und individuelle Konzepte, die auf die
eigenen Bedirfnisse zugeschnitten sind.”

Wir winschen Herrn Hennighausen-RoRRberg einen erfolgreichen Start bei PROCHECK24!
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