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Maklermanagement.ag steigt in die Honorarvermittlung ein

Die maklermanagement.ag unterstitzt ab sofort Makler in der Vermittiung von
Nettotarifen. Dabei folgt sie einem dualen Ansatz, nach dem Finanzdienstleister
netto- und provisionsbasierte Tarife kiinftig gleichberechtigt nebeneinander anbieten
konnen. ,,Wir unterstiitzen Makler, die den Schritt in die Netto-Welt gehen, aber
gleichzeitig auch Anlass bezogen das provisionsbasierte Geschaft weiter betreiben
mochten“, sagt Jiirgen Riemer, Vorstand der maklermanagement.ag. Und weiter: ,Wir
nehmen im Markt wahr, dass sich die bisherigen Vergitungsmodelle in Zukunft nicht
mehr fir alle Beratungssituationen eignen. Mit der Vermittlung von Nettotarifen
konnen sich Makler neue Geschaftsmoglichkeiten erschlieBen.“ Daher gebe es nach
Ansicht von Riemer keinen gunstigeren Zeitpunkt, um sich als Makler mit neuen
Beratungsstrategien zu befassen.

Auch in der Nettowelt gilt die PSV-Strategie

Auch bei der Honorarvermittlung folgt die maklermanagement.ag ihrer bewahrten PSV-Strategie,
wobei P flr Produkte steht, S fir Service und V flr Vertriebsunterstitzung. Demnach erhalten
Makler ein Komplettangebot aus diesen drei Elementen. Zur Vertriebsunterstiitzung gehéren neu
entwickelte Beratungsansatze fUr Zielgruppen, die derzeit eine hdhere Akzeptanz flr Nettotarife
haben, wie Freiberufler, Selbststandige und besser Verdienende. Auf Produktseite werden
Basisrentenversicherungen, Einmal-Anlageprodukte und Versicherungen fur die betriebliche
Altersversorgung angeboten. Die Nettotarife hat die Basler Lebensversicherungs-AG entwickelt.
Riemer: ,,Ab sofort kdnnen Makler in bestimmten Zielgruppen bei uns mit der Honorarvermittlung
zusatzliche Abschlussmaoglichkeiten erzielen, die sie bislang moéglicherweise nicht im Fokus
hatten.” Riemer denkt dabei unter anderem an Einmalanlage-Produkte als Alternative zu
Bankprodukten.

Voraussetzung fur die Vermittlung der neuen Nettotarife ist, dass die Makler zunachst Gber die
maklermanagement.ag eine Anbindung an die Basler Lebensversicherungs-AG erhalten. Makler,
die dann die Honorarvermittlung praktizieren méchten, erhalten mit einer zusatzlichen
Vereinbarung fur die Vermittlung von Nettotarifen einen Zugang zu einer separaten
Angebotssoftware.

Neue Gesellschaft fur den Maklerservice

Um den Maklerservice rund um die Honorarvermittlung zu organisieren, bedient sich die
maklermanagement.ag der VINEA Makler-Service GmbH, die sich im Maklermarkt auf die
Vertriebsunterstiitzung und die Organisation samtlicher Ablaufe rund um die Honorarvermittiung
spezialisiert hat. VINEA Makler-Service bietet Schulungen an, Vertriebsansatze zur
Kundenansprache, stellt geprifte Honorarvereinbarungen bereit und organisiert die
administrativen Vorgange rund um das Inkasso und die Weiterleitung des Honorars. Die
Serviceleistungen werden erst im Erfolgsfall mit dem Makler abgerechnet. Das heiRt: Erst wenn
ein Makler Geschaft eingereicht hat, wird eine Gebuhr fallig. Diese richtet sich nach der Hohe der
vom Kunden beantragten Beitragssumme. ,,Auch unter diesem Aspekt ist der Einstieg in die
Honorarvermittlung mit uns fir Makler, die dieses Geschaft nur gelegentlich und in Erganzung zu
den gangigen Courtagemodellen betreiben mochten, sehr interessant”, sagt Jirgen Riemer.
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Uber die VINEA Makler-Service GmbH

Alleiniger Gesellschafter und Geschaftsflhrer der VINEA Makler-Service GmbH ist J6rg Maibom,
der aus seiner langjahrigen Tatigkeit in verschiedenen Fihrungspositionen der
Versicherungswirtschaft sowohl die Vertriebsseite als auch die Produktgeberseite kennt. Jorg
Maibom ist auf allen Vertriebswegen zu Hause. Seine berufliche Laufbahn fuhrte ihn vom
Exklusiv-Vertrieb eines namhaften deutschen Versicherers, Uber eine unabhangige norddeutsche
Vertriebsgesellschaft und eine international tatige Versicherungsgruppe zur VINEA Makler-Service
GmbH. Die Gesellschaft wurde im Juni 2014 gegriindet und hat ihren Sitz in Hamburg. Weitere

Informationen finden Sie unter www.vinea-gmbh.de
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Thomas Wedrich
Telefon: 040 3599-7410
E-Mail: presse@maklermanagement.ag

Unternehmen

DRMM Maklermanagement AG
Ludwig-Erhard-Str. 18
20459 Hamburg

Internet: www.maklermanagement.ag

Uber DRMM Maklermanagement AG

Die maklermanagement.ag, Hamburg, ist eine Vertriebsservice-Gesellschaft der Basler
Versicherungen flr unabhangige Finanzdienstleister, die ihren Schwerpunkt in der privaten
Altersvorsorge haben. Die maklermanagement.ag unterstutzt ihre Geschaftspartner mit einem
Angebot aus maklergerechten Produkten der Basler Versicherungen, einem professionellen
Makler-Service und einer umfassenden Vertriebsunterstlitzung. Die maklermanagement.ag ist die
erste Vertriebsservice-Gesellschaft, die im Vertriebspartnerservice von der Kélner Gesellschaft
ServiceValue zertifiziert wurde. Die maklermanagement.ag wurde im Jahr 2007 gegrindet.
Weitere Informationen finden Sie unter www.maklermanagement.ag
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