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Gothaer-Broschure: Gut geplant in den Ruhestand

Was ist im neuen Lebensabschnitt zu beachten? Wie bereite ich mich darauf vor? Was
ist mit meinem Vermogen? Solche und ahnliche Fragen werden in Zukunft immer
haufiger auf den Tisch des Vertriebes kommen, denn die geburtenstarken Jahrgiange
werden in absehbarer Zeit in den Ruhestand wechseln. Gerade im
Versicherungsvertrieb solite man darauf vorbereitet sein und Losungen anbieten
konnen. Auf 20 leicht zu lesenden Seiten stellt die Gothaer in ihrer Broschiire , Auf
den Ruhestand vorbereiten” die Kernpunkte einer umfassenden Ruhestandplanung
dar. Viele Grafiken unterstiitzen den Text und schaffen einen schnellen Uberblick.
Zunachst einmal muss man sich iiber die eigenen Wiinsche und Anspriiche klar
werden. Dazu kommen Einfliisse von aufien: Wie sieht es mit Steuern, Inflation und
sonstigen Dingen aus? Habe ich ein Vermégen oder will ich mir ein Vermégen
aufbauen? Wie regele ich mein Erbe? Gesundheits- und Pflegekosten riicken mit
zunehmendem Alter immer weiter in den Fokus - wie kann ich dem rechtzeitig
begegnen?

» Schnelle Ubersicht iiber alle Fragen der Ruhestandsplanung
» Checkliste zur Situation des Kunden

* Neue Verkaufsansatze fiir die Generation 50plus

Was ist im neuen Lebensabschnitt zu beachten? Wie bereite ich mich darauf vor? Was ist mit
meinem Vermdgen? Solche und ahnliche Fragen werden in Zukunft immer haufiger auf den Tisch
des Vertriebes kommen, denn die geburtenstarken Jahrgange werden in absehbarer Zeit in den
Ruhestand wechseln. Gerade im Versicherungsvertrieb sollte man darauf vorbereitet sein und
Lésungen anbieten kénnen. Auf 20 leicht zu lesenden Seiten stellt die Gothaer in ihrer Broschire
»Auf den Ruhestand vorbereiten” die Kernpunkte einer umfassenden Ruhestandplanung dar.
Viele Grafiken unterstiitzen den Text und schaffen einen schnellen Uberblick.

Zunachst einmal muss man sich Uber die eigenen Winsche und Anspriche klar werden. Dazu
kommen Einflisse von auBBen: Wie sieht es mit Steuern, Inflation und sonstigen Dingen aus?
Habe ich ein Vermdgen oder will ich mir ein Vermégen aufbauen? Wie regele ich mein Erbe?
Gesundheits- und Pflegekosten riicken mit zunehmendem Alter immer weiter in den Fokus - wie
kann ich dem rechtzeitig begegnen?

Dazu kommen Dinge wie Erbfolge, Patientenverfiigung oder die Einbeziehung von Immobilien -
man hat es mal gehdrt, aber kein weil3, was wirklich dahinter steckt. Ein besonderer Aspekt ist
hier die Vermoégensiubertragung per Versicherung. Auf relativ einfache Art und Weise kann man
Vermoégen aufbauen, Ubertragen und - solange man mdochte - die Kontrolle dartber behalten.

Viele Menschen haben sich mit diesen und ahnlichen Fragen noch gar nicht befasst, und wenn,
dann will man die Fragen einem kompetenten Ansprechpartner stellen. Das ist oft der vertraute
Berater im Versicherungsbuiro. In der Gothaer Broschure finden sich viele Antworten und
konkrete L6sungen, die man dem Kunden vorschlagen kann. Von der Bestandsaufnahme Uber
das ldentifizieren der eigenen Wunsche bis hin zu einer langfristigen Planung kann man mit dem
Kunden anhand der Broschlre ein Gerust fur dessen Ruhestand bauen.

Zum schnellen Einstieg in das Thema ist eine Checkliste beigefiigt, die schnell den besten
Beratungsansatz zeigt. Die Broschure bietet Antworten auf die am haufigsten gestellten Fragen
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bleibt dabei aber produktneutral - jeder Berater sollte sie auf dem Schreibtisch liegen haben.

Die Broschure , Auf den Ruhestand vorbereiten” gibt es ab sofort kostenlos beim Gothaer-
Maklervertrieb, der auch flr weiter gehende Informationen gerne zur Verfugung steht.

Pressekontakt:

Dr. Klemens Surmann

- Presse und Unternehmenskommunikation -
Tel: 0221/ 308 - 34543

Fax: 0221 /308 - 34530

E-Mail: klemens _surmann@gothaer.de

Gothaer Allgemeine Versicherung AG
Gothaer Allee 1
50969 KdIn

Die Gothaer Aligemeine Versicherung AG

Der Gothaer Konzern ist mit Gber vier Milliarden Euro Beitragseinnahmen und rund 3,5 Mio.
versicherten Mitgliedern eines der groRten deutschen Versicherungsunternehmen. Angeboten
werden alle Versicherungssparten. Dabei setzt die Gothaer auf qualitativ hochwertige
personliche Beratung der Kunden. Die Gothaer Allgemeine Versicherung AG zahlt mit einem auch
in 2012 dberdurchschnittlichen Wachstum und innovativen Produkten zu den erfolgreichsten
deutschen Kompositversicherern.

Gothaer
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